博浩餐饮收款机(网络版)

软件注册须知

为方便广大用户安装使用，博浩餐饮收款机软件采用与机器无关的注册方案。软件只有注册后才能正常使用，否则运行的是演示版，无法正确打印TICKET及其它报表。注册软件需要用户提供餐馆（或饭店、酒吧）的类型、西文名称、中文名称、地址、邮政编码、城市、CIF（或NIF/NIE）和用户数六项信息。为确保数据正确无误，请用户使用E-mail以电子形式将上述信息发往博浩电脑网络公司(bohao@hotmail.com)，博浩电脑网络公司在收到E-MAIL后尽快制作注册文件，并以E-MAIL方式回复。

博浩餐饮收款机软件注册表格

	餐馆类型
	

	餐馆的西文名称
	

	餐馆的中文名称
	

	地  址
	

	邮政编码
	

	城  市
	

	
	

	CIF(NIF或NIE)
	

	用户数
	


注册内容简介：

1、餐馆类型：中国餐馆、日本餐馆或酒吧。 RESTAURANTE CHINO; RESTAURANTE JAPON; CAFETERIA或BAR。餐馆类型打印在TICKET的第一行。

2、餐馆的西文名称：餐馆的西班牙文名称。西文名称打印在TICKET的第二行。

3、餐馆的中文名称：餐馆的中文名称打印在TICKET的第三行，用户也可不使用中文字体。微型打印机上的打印字体由“参数设置”窗口的“中文字体”项设定，用户可根据自己的喜好选择所有已安装的WINDOWS中文字体。

如果用户设置图片LOGO, 则不打印餐馆类型及中西义名称, 所以图片LOGO中应包含上述信息.

4、地址：餐馆的详细地址。餐馆的地址打印在TICKET的第四行

5、邮政编码：餐馆所在地的邮政编码。

6、城市：餐馆所在的城市。

如果餐馆的地址同邮政编码及城市可打印在一行则一同打印在TICKET的第四行，否则邮政编码和城市打印在TICKET的第五行。

7、CIF（NIF）：餐馆（或老板）的税号。电话号码(软件中设置)与CIF一起打印在TICKET的第六行。

以上六行共同构成打印TICKET的头。

8、用户数：是同时使用收款机软件的电脑台数，如果用户只使用一台收款机，则用户数为1，如果用户使用三台收款机，则用户数为3。

博浩餐饮管理专家软件的注册文件是二个以bohaorestaurant2为扩展名的数据文件和一个以txt为扩展名的文本文件; 例如, 博浩大酒店的三个注册文件分别为:  bohao[TODO]. Bohaorestaurant2(完整的注册文件, 不必后期输入注册码),  bohao[PARTE].Bohaorestaurant2(不完整的注册文件, 安装后两个月内要输入注册码, 否则不再打印),  bohao[PIN].txt(注册码文件,  与不完整的注册文件一起使用,  如果使用不完整的注册文件注册后, 两个月内必需通过参数设置窗口输入该注册码, 否则, 不再打印).  三个文件实际上是两套注册方案, 方便经销商根据具体情况进行软件注册. 经销商(或用户)获得注册文件后，根据具体情况将其中一个以bohaorestaurant2为扩展名的注册文件拷贝至任意目录中，运行博浩餐饮管理软件，进入“工作参数设置”窗口，选择“注册用户设置”，点击“软件注册”按钮，然后指定注册文件即可！ 如果用户使用不完整的注册文件, 则需要在两个月内在 “参数设置”窗口中最下面一行的注册码输入区输入注册码完成全部注册。如果使用不完整的注册文件注册后，在“参数设置”窗口中的最下一行显示软件的安装时间和注册码输入区， 从安装时间开始两个月内可以正常使用， 之后如果不输入注册码则不再打印。 经销商可根据用户是否付清款项而决定是否给予客户注册码！

软件注册过程只要在一台机器上（无论是服务器还是客户机）执行一次即可。

只所以使用三个文件两套注册方案, 是方便经销商控制未收款的一种措施, 如果客户已全额付款, 请使用完整的注册方案, 如果客户只有部分付款或尚未付款, 则使用不完整的注册方案可以控制客户在两个月内付清货款, 否则经销商可以不给他们注册码, 从而软件不再打印TICKET.

客户要妥善保存注册文件及注册码，以后机器出故障重新安装WINDOWS及博浩餐饮收款机软件后需要再次执行上述注册步骤。博浩电脑网络公司原则上不再提供该注册文件。重新申请注册文件视同购卖一套新软件。

博浩电脑网络公司的银行帐号是：

LA CAIXA： 2100-3447-75-2100147673

户名：  JIE  ZHANG

请先将软件注册费用(具体价格请与博浩电脑公司联系, 代理价格优惠多多)汇入本公司帐户，再向本公司提供餐馆信息以便注册软件。

最新版软件请到如下地址下载：

http://www.bohaosoft.com

bohao@hotmail.com

博浩电脑网络公司
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